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Histories perdudes

' ha escrit molt sobre el fet que hi hauria un
abans i un després de la pandemia i que can-
viaria moltes coses: les relacions personals, la
manera de treballar, de viure, de comprar... En

alguns casos, sembla que les previsions es compliran so-
bradament. Perque, malauradament, el que si que ha pro-
vocat la pandémia és un canvi en el panorama comercial
de moltes de les poblacions del nostre entorn. I, el que és
pitjor, ha provocat molta mortalitat comercial, amb les
conseqiiéncies que té aixo tant en les ciutats com en els
pobles. La situacié viscuda des del 2020 ha accelerat la
desaparicié d'un bon reguitzell de comercos emblema-
tics, amb moltes histories al darrere. Devem estar d’acord
que el motiu no ha estat només la pandemia. Hi ha molts
altres factors que hi han contribuit. Pero la realitat és que,
a mesura que hem anat recuperant la normalitat i hem
pogut tornar a ocupar els carrers, hem vist que el pano-
rama no era ben bé el mateix. I amb aix0 han arribat els
laments. Massa tard, tot s’ha de dir. Quan fa pocs mesos
una coneguda botiga del centre de Girona va anunciar
que feia liquidacié perque tancava el negoci, vaig poder
sentir més d'una i de dues vegades la frase: «Quina llasti-
ma! M’agradava molt tot el que tenien!». Després, seguint
amb la conversa i amb els laments per la desaparici6 de
botigues emblematiques, apareixia la realitat: «Jo feia
anys que no hi anava a comprar, pero quina llastima que
tanquil». Es evident que una botiga no tancara perque hi
deixi d’anar a comprar una persona, pero si perque ho

deixi de fer 'una rere l'altra. Fa anys que els gironins, com
la resta de la poblacié, hem canviat els habits de compra.
I, encara que en algun moment i en algun cas pot ser que
la pandemia ens hagi fet tornar cap al consum de proxi-
mitat, aquesta tendéncia no ha estat suficient per salvar
determinats negocis que ara lamentem perdre. Evident-
ment que no es pot culpar els ciutadans —seria una in-
justicia total, perque les circumstancies que hi ha darrere
d’'un tancament s6n moltes—, pero tot suma. Hi ha falta
de relleu generacional, hi ha negocis que no s’han sabut
adaptar a les noves tendéncies del mercat, a les noves tec-
nologies, als nous models... I molts d’altres no han pogut
aguantar la pressio alcista dels lloguers ni mesos de res-
triccions. Aixo ha provocat que passejar per les nostres
poblacions sigui una descoberta continuada. On hi havia
un negoci, ara n’hi ha un altre totalment diferent o un al-
tre que esta a punt d’obrir. Aquesta és la part positiva. Si
tot just fa un any passejar pel centre de Girona, Figueres
o Olot podia ser desolador, amb tant de retol d’«Es lloga»,
des de fa uns mesos es veu més moviment i el cartell «Llo-
gat». Si, és cert que ha desaparegut aquell negoci que ens
semblava tan entranyable, perd n’ha aparegut un altre.
I, al final, aquesta rotaci6, aquest moviment, és el que
compta. Perque l'alternativa és tenir uns centres historics
totalment deserts des del punt de vista comercial; uns
centres historics monotematics, amb només barsirestau-
rants i poca cosa més. Pero aixo no és suficient per mante-
nir I'atractiu dels nostres pobles i les nostres ciutats.
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