dossier QUAN EL SOMNI JA NO ES EUROPA

>> En Said és un
encofrador primera,
pero aquest hivern
s’ha dedicat a recollir
pinyes a causa de la
crisi de la construccid.

>> Enfilar-se a un pi

és un risc que en Said
assumeix per guanyar-se
lavida.
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Quan es perd
la feinaila fe

an passat a la historia aquells
dies en qué els empresaris
entraven en un bar freqiien-
tat per immigrants a reclu-
tar els seus treballadors.
Les condicions laborals es negociaven pel
cami. Una furgoneta els recollia i els deixa-
va en el mateix punt després de jornades
maratonianes. Hi ha qui diu que aixo forma
part de lallegenda urbana de Salt i que mai
va passar. Fos realitat o ficcid, la crisi s’ha
emportat aquests petits moments de gloria
en que I'immigrant veia amb optimisme el
seu futur i no li importava cobrar menys
perque no tenia papers. Era una mena de
peatge que havien assumit com a propi.

La crisi esta creant noves férmules de
supervivencia i, el pitjor, estralls en la plus-
valua. La distancia entre el que 'empresari
obté i el preu del treball de I'assalariat creix
progressivament. Hi ha qui es conforma a
cobrar menys treballant més; altres sén
emprenedors de mena, tenen capital i han
decidit crear els seus propis negocis. Estan
aconseguint el somni europeu?

Jugar-se la vida per una pinya

Latur afecta especialment el col-lectiu im-
migrant del barri Centre de Salt, amb unes
xifres que tripliquen la mitjana del pais i
que se situen, almenys, entre el 40% i 50%
de la poblacio activa. Aquestes dades, pero,
sén dificils de precisar, perque hi ha un mi-
ler de persones que no tenen la seva situa-
ci6 juridica regularitzada i, per tant, no for-
men part de les estadistiques d’atur i ni tan
sols apareixen a les llistes del Servei d’Ocu-
paci6 de Catalunya. Senzillament, no exis-
teixen. Entre aquest miler de sense papers,
en Said és un oficial de primera encofrador.
Esta orgullés d’aquest titol, guanyat a pols
pero que no pot demostrar amb cap paper.
Coneix bé la feina i havia arribat a guanyar
1.500 euros al mes en la construcci6, sense
contracte. La crisi del sector 'ha obligat a
canviar d’ofici. Com ell, molts marroquins i
subsaharians es dediquen a recollir pinyes.
Hi ha almenys tres maneres de fer-ho: la
primera és de facil rendibilitat si es dispo-
sa d’'una maquina vibradora, que amb les
ones agilitza la caiguda de les pinyes; la se-

La crisi s’ha emportat els petits
moments de gloria en qué U'immigrant
veia amb optimisme el seu futur




>> En Said guanya
35 centims per cada
qui.lg,"ig pinyes que ven.
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gona, utilitzada majoritariament i més ba-
rata, és fer servir un pal llarg acabat en una
forma arrodonida d’arp¢, i la tercera, més
arriscada, és enfilar-se directament a l'ar-
bre sense cap mena de protecci6. En Said,
conscient que el seu capital sén les seves
mans, ha optat per aquesta tltima opcid.
La seva constituci6 fisica li ho posa facil.
Es espigat, molt agil, i el més important, no
té por de caure. Diariament se la juga en-
filant-se com un acrobata de circ als pins
pinyers. De capcada densa i aplanada, en
forma de para-sol, aquests pins tenen un
tronc rectilini i cilindric d’on surten unes
branques fortes i robustes. En Said s’hi enfi-
la aferrant-se a l'escorca irregular i rogenca,
i accedeix a les branques amb moviments
ferms i decidits. Un cop a dalt, s’hi pot estar
durant hores, passant de branca en bran-
ca, d'arbre a arbre. Una perdua d’equilibri
podria suposar un accident de fatals conse-
qiiencies. No n’hi ha dades pero coneixem,
almenys, el cas d'un marroqui que va cau-
re d'un pi pinyer i com a conseqiiéncia fa
tres anys que esta en una cadira de rodes.
No té cap subsidi perque no tenia papers i
ha hagut de tornar, forcat per les circums-
tancies i la fatalitat, al Marroc. La seva lesio
de minusvalidesa no té solucié medica. Fa
uns anys, un altre d’aquests buscadors de
pinyes furtius va morir electrocutat.

La temporada de la pinya dura cinc
mesos. La normativa estableix el periode
de recol-leccié entre el primer de novem-
breiel 15 de maig, pero amb el delit de fer
negoci s’inicia il-legalment a principi d’oc-
tubre. Aquest any es va produir un feno-
men curigs: els intermediaris es van tro-
bar amb una allau de recol-lectors, que els
varen portar tones i tones de pinyes quan
tot just la temporada havia comencat. Ha-
vien estat treballant intensament durant
el setembre per portar els deures fets i ser
els primers a cobrar. Molts van tenir la
mateixa idea. Es una feina clandestina, al
marge de la llei, pero facilitada pels molts
buits de la legislacié.

Les grans multinacionals s‘aprofiten
d’aquest mercat de ma d’obra barata i abun-
dant, que aquest any ha fet baixar a 35 cen-
tims el preu del quilo de la pinya. Hi ha tres
grans fabriques que es dediquen a comprar
i a tractar la pinya; estan ubicades a Navata
(Alt Emporda), a Macanet de la Selva (Selva)
i a Granollers (Vallés Oriental). La darrera
ha traslladat el procés mecanitzat a Por-
tugal, perque els suposa menys costos. En
aquestes industries s'extreuen els pinyons
de la pinya i s'envasen. El piny6 és una lla-
vor comestible que per les seves propietats
s’aprofita sobretot en rebosteria i que s’ha
convertit en un ingredient insubstituible
en els panellets, les coques i altres dolgos.
El preu de recollida de pinya sol augmentar
durant els dies previs a la castanyada i torna
a baixar després de Nadal.

Si durant la tardor feu un tomb per I'Es-
cala, Palafrugell o Sant Feliu de Guixols i us
fixeu en els pins, observareu que en molts
d’aquests arbres no hi ha ni tan sols un minim
de cinc pinyes, com exigeix la normativa per
assegurar-ne la reproducci6. Amb l'afany de
recollir-ne el maxim possible, moltes vega-
des no s’hi deixa aquesta quantitat minima.
El Departament de Medi Ambient expedeix
una llicencia que té un any de validesa per
a aquells que es vulguin dedicar a la recol-
leccié de la pinya. A més, s’ha de tenir l'auto-
ritzacié escrita del propietari del terreny. Tot
i que hem pogut veure alguns d’aquests car-
nets, la majoria no en tenen i, per descomp-
tat, ben pocs aconsegueixen el vistiplau del
propietari forestal. Per aixo, aquesta feina tan
arriscada es practica en la clandestinitat. Tot
i que els intermediaris haurien de portar un
registre exhaustiu de la procedéncia de les pi-
nyes, a la practica no queda res escritis'acaba
convertint en una activitat més que fa rutllar
I'economia submergida.

El Departament de Medi Ambient,
pressionat pels propietaris forestals, esta
redactant una nova normativa -que hauria
d’entrar en vigor l'any vinent- per reparar
els buits legals d’aquesta practica.

Evolucio del preu del quilo de pinya

2007-2008
70 centims

2008-2009
50 centims

2009-2010
35 centims

En Said havia arribat a guanyar 1.500 euros al mes en
la construccio, sense contracte. La crisi del sector U'ha
obligat a canviar d’ofici: ara es dedica a recollir pinyes
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A part del risc personal que pot supo-
sar la recollida de la pinya, aquest any en
Said encara ho ha tingut pitjor. La M. An-
gels Cortal, de Fruits Cortal, una empresa
familiar de Navata que fa més de trenta
anys que es dediquen a comprar i a tractar
pinyes, assegura que la collita d’enguany
ha estat molt dolenta: «Calculem que s’ha
collit un 20% menys que l'any passat i, a
més, s’ha pagat a un preu molt baix». Per
a Cortal, aquest producte no esta passant
pel seu millor moment, després d’anys de
grans collites. Afirma taxativament: «Poca
pinya, i sense pinyd. El fet més simptomatic
és que tinguem les maquines de la fabrica
aturades en ple mes de febrer. Ningti no ens
en porta». L'altra cara de la moneda, diu, ha
estat la desfilada d’immigrants que «han
quedat decebuts pel poc negoci d’aquests
mesos». Arriben pedalant amb la seva bici-
cleta, carregats amb tots els sacs de pinyes
que els permeten les seves forces. Lempre-
sa ha de tenir obligatoriament un registre
de recol-lectors, fer-los factura i comprovar
la seva llicencia. Tenen l'obligaci6 d’anotar-
ne el ndmero. Els que no tenen papers van
directament als intermediaris, que no els
demanen ni identificacié ni llicencia.

Deu hores, set dies a la setmana:
300 euros al mes
Quan preguntem a en Lahcen com viu la
crisi, ens contesta que dormint. Ell, com
tants altres, viu pendent de trobar una fei-
na, tocat per unes expectatives que no s’han
complert. Dormir és una de les poques ac-
tivitats que li permeten oblidar la deses-
peranca per uns minuts. A les tardes, com
molts altres joves en les mateixes circums-
tancies, surt al carrer. Es pot quedar durant
hores en una cantonada, sol o acompanyat,
veient com passen la gent i la seva joventut.
La sort que aparenten tenir altres, pero,
és relativa. La Yolanda és una jove mare
soltera d’'Hondures. La seva filla viu amb
els avis en el pafs d'origen, i ella compar-
teix habitacié amb el seu germa. Va estar
treballant durant uns mesos en el restau-
rant d'un pakistanes. Cobrava 450 euros al
mes per una jornada que comencava a les
12 del migdia i s'acabava a les 11 de la nit,
amb un petit descans a mitja tarda. La seva
feina consistia a demanar comandes, reco-
1lir taules i netejar el local. Va deixar la feina

durant dues setmanes i quan hi va tornar
I'empresari li oferia 300 euros allargant la
seva jornada laboral dues hores més. S’hi
va negar, pero ara ho lamenta, perque des
de llavors no ha tornat a trobar feina: «Lo
que me pareci6 indecente y indignante en
ese momento, ahora lo tomaria gustosa-
mente». El cas de la Yolanda no és aillat.
En Mohamed treballa en una fruiteria del
mateix carrer i esta cobrant 300 euros per
una jornada de dotze hores. Li donen el
menjar i amb aquest sou en té per pagar
els 100 euros d'un llit i algunes despeses
personals (poques). Tampoc li calen diners
per a l'entreteniment, ja que s’esta gairebé
tot el dia treballant i quan és hora de sortir
el veng el cansament. No podem precisar
quin és I'abast d’aquestes relacions laborals
en que no existeixen els contractes i el lligam
que s’estableix entre empresari i assalariat és
verbal. Es tracta d'una economia submergi-
da, de la confluéncia d’interessos entre I'em-

>> El pati interior

d’un amic serveix de
magatzem de pinyes
abans d’anar-les a
vendre a un intermediari
de Sant Feliu de Guixols.

Les grans multinacionals s’aprofiten d’aquest mercat
de ma d’obra barata i abundant, que aquest any ha fet
baixar a 35 centims el preu del quilo de la pinya
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>> En Ranjid pot
aconseguir bitllets per
viatjar a lndia a un
preu de 400 euros.

-

-

presari que aposta per la seva supervivencia
i 'assalariat que treballa a vegades amb la
promesa d’un futur contracte i, en definitiva,
per sobreviure un dia més a la crisi.

El tecnic de Caritas Francesc Pardo ens
confirma la realitat del fenomen. Ha rebut
més d'una trucada en el seu despatx de
I'Hotel d’Entitats de Salt. Sén autoctons
que li demanen una persona per treballar a
casa seva tot el mes per 300 euros. Normal-
ment, es tracta de cuidar persones grans. El
«treballador» té el menjar i el dormir asse-
gurats, perd poc li queda per enviar al seu
pais d’'origen. Qui s’ha decidit per acceptar
aquestes condicions, assegura Pardo, acaba
sentint-se la majoria de vegades com un pe-
tit gran esclau. Alguns ho acaben deixant.

Emprenedors valents

Hi ha immigrants rics? N’hi ha que han
aconseguit el somni europeu? No parlem
dels que han aconseguit guanyar-se la vida
com a assalariats, sin d’aquells que s’han
fet a si mateixos, que han obert negocis
prospers i que son el referent de tota la co-
munitat; emprenedors i emprenedores que
s'estan fent d’'or i que malgrat la crisi con-
tinuen al capdavant dels seus negocis. Pot
ser que alguns s’hagin enriquit explotant
els seus compatriotes o venent contractes
al seu pafs d’'origen, una practica que pot
ser vista com a mesquina, pero també com

LT AIRWATS FLIES DANEY
sON-STON TO IS EHAS

o,

-,

a heroica perque, al capdavall, déna als al-
tres una oportunitat.

Els que presentem a continuacié sén
persones que un dia van confiar en les se-
ves possibilitats, van deixar el seu pais per
comencar de zero i estan aconseguint l'exit.

Els germans Gurmit i Ranjid Singh pro-
venen de la regié del Punjab, a I'India. Pro-
fessen la humilitat davant la luxuria, creuen
en la caritat i defugen els vicis. Sén alguns
dels preceptes de la seva fe sikh. En Gur-
mit va obrir una agencia de viatges al Poble
Nou de Barcelona i viu amb la seva fami-
lia a Badalona. Va ser ell qui va animar en
Ranjid a obrir-ne una altra a Salt. No tenien
cap vincle amb la poblacid ni hi coneixien a
ningy, perd en Gurmit sabia que era un dels
punts de Catalunya amb més concentracié
d’immigrants, i aix0 a la practica suposava
clients potencials. La inauguracié va tenir
lloc a principi de 2009 i, tot i alguns alts i
baixos arran de la crisi, els germans Singh
han aconseguit gairebé el monopoli a Cata-
lunya de venda de bitllets de la companyia
aeria Air Slovakia. Poden aconseguir bit-
llets a I'India per 400 euros, una quantitat
més que raonable si tenim en compte que
hi ha 8.000 quilometres de distancia i 12
hores de viatge. Les bones perspectives han
permes a en Ranjid materialitzar el reagru-
pament familiar. La seva dona i els seus dos
fills viuen a Salt des de 'estiu passat, en un

Hi ha autoctons que demanen una persona per treballar
a casa seva tot el mes per 300 euros. Qui accepta
aguestes condicions acaba sentint-se com un esclau
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entresol ubicat just a sobre de I'agencia de
viatges. La proximitat entre el negoci ila re-
sidencia familiar fa que en Ranjid es pugui
dedicar intensament a la feina. Ell mateix
assegura, amb un castella encara poc fluid,
que ofereix un valor afegit: «Els meus cli-
ents saben que em poden trucar a qualse-
vol hora del dia o de la nit, encara que sigui
cap de setmana. Jo sempre estic pendent
del mobil per si haig de solucionar proble-
mes o per si algi necessita amb urgencia un
bitllet per viatjar en poques hores». Leficacia
del servei s’ha divulgat entre els immigrants,
que es refien de les bones maneres d’en
Ranjid. Potser per aixo no fa ni dos mesos
que un compatriota indi que ja regenta una
botiga de conveniéncia en el mateix carrer
ha obert una altra agencia de viatges davant
per davant. Tot i aix0, en Ranjid confia en el
seu valor afegit i, de moment, sembla que té
la clientela assegurada.

Hi ha també diversos casos d'empresaris
d’origen marroqui que han obert cadenes de
carnisseries de carn halal i forns de pa, pero
no volen parlar ni que els fotografiem.

Botigues de conveniéncia

o supervivencia

En qualsevol punt de venda de pa del bar-
ri de la Devesa de Girona, la baguet costa
setanta centims. A Salt en pots comprar
dues, allargades i cuites al forn eléctric,

per 25 centims cadascuna. Hi pots anar a
qualsevol hora del dia i ja entrada la nit.
Sempre en trobaras. Es un dels productes
estrella de les botigues de conveniencia,
altrament anomenades de supervivéencia.
Reben aquest nom perque se suposa que
estan obertes a totes hores: no per a la su-
pervivencia dels empresaris, sind per les
necessitats dels clients. Estem en desacord
amb el nom que es dona a aquest tipus de
comercos, amb el qual van ser etiquetats
en un moment en que I'economia estava en
expansio6 i la seva funcid era obrir durant
llargues jornades els dies feiners i continu-
ar els diumenges per assegurar que els im-
migrants accedissin als serveis gairebé du-
rant quinze hores. Ara la seva funcié no és
tan clara. La normativa del control d’horari
dels establiments comercials regula com
una excepcio l'activitat d’'aquestes botigues.
Unicament estan obligades a baixar la per-
siana quatre dies l'any: I'1 de gener, I'1 de
maig, I'11 de setembre i el 25 de desembre.

El nombre de botigues de superviven-
cia, regentades majoritariament per im-
migrants emprenedors, perd0 també per
aquells que busquen l'autoocupacié com
a alternativa a l'atur, ha augmentat els tl-
tims anys, encara que algunes s’han vist
obligades a tancar per la crisi. Es una altra
férmula per sobreviure economicament,
encara que no sempre és facil. En aquestes

>> Aquesta perruqueria
esta situada en una
rebotiga i ni tan sols
s‘anuncia a l'entrada.

Les botigues de convenieéncia nomeés baixen la persiana
quatre dies l'any: I'1 de gener, U1 de maig,
U'11 de setembre i el 25 de desembre
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>> En Mame Mor
Gueyé, alies Falou, és un
senegales de 27 anys que
des del juliol treballa

en el taller d’aquesta
sastreria del carrer
Torras i Bages.

botigues s’hi pot trobar de tot. Els establi-
ments regentats per immigrants sén de tot
tipus: locutoris, basars, perruqueries, petits
supermercats, carnisseries halal o cases de
menjar etnic rapid. La majoria no busquen
un public ampli, que provingui de més en-
lla dels limits estrictes del barri, sin6 que
els seus principals clients s6n els mateixos
veins. Malgrat aixo, hem trobat immigrants
instal-lats a Girona que es traslladen regu-
larment a Salt per fer les seves compres.

A falta d’estudis economics i antropo-
logics que ho determinin, si que hem ob-
servat certa especialitzacié dels comercgos
en funcié de la nacionalitat del propietari.
D’aquesta manera, les agéncies de viatges

van a carrec dels indis, encara que en al-
guns locutoris es poden comprar bitllets
exclusius per anar a Gambia o al Senegal;
els petits supermercats estan regentats per
pakistanesos, indis i -cada vegada menys-
subsaharians; les carnisseries son majori-
tariament dels marroquins; les barberies
i les perruqueries s’han especialitzat per
a cada collectiu: ghanesos, marroquins,
pakistanesos...; les sastreries pertanyen a
gambians, i els basars sén, sobretot, dels xi-
nesos. Els xinesos s6n de lluny els que pro-
bablement tenen més capacitat adquisitiva
i més metres de superficie per vendre. Es
nota que els seus negocis tenen més infra-
estructura, amb retols cridaners que anun-
cien les seves mercaderies.

Lamplia varietat de comergos i els di-
versos origens de propietaris i clients do-
nen una animacié ben especial al barri
Centre de Salt, pero també evidencien la fi
dels comercos de tota la vida regentats per
espanyols i catalans, que estan desaparei-
xent rapidament. La pastisseria Armengol
és una de les poques botigues que sobreviu
als canvis de la darrera onada migratoria.
Continuen treballant amb cura la rebos-
teria, les pastes de te i els brioixos, pero la
major part de la seva clientela potencial ja
fa temps que no viu al barri. S’han acabat
aquells diumenges a la tarda en que tenien
obert perque les families immigrades del
sud d’Espanya s’anaven a visitar les unes a
les altres portant un detall de la pastisseria
Armengol. Els fundadors encara continu-
en al capdavant del negoci, que ara porta
el fill. No tenen ganes de parlar-ne. Fa set
anys van fer una important inversi6 per re-
habilitar el local i situar la pastisseria entre
les millors de la demarcacid, pero el lloc on
es troba desllueix tot aquest esforc. LAjunta-
ment de Salt esta treballant en una diagnosi
del petit comerg a la poblacié. De moment,
no se’ns n’han facilitat dades. El resultat po-
dra oferir una visié aproximada del mapa
comercial de la ciutat. Quants comercos
d’autoctons han desaparegut aquests tltims
anys? Quants n’han aparegut de regentats
per estrangers? De quins tipus son els que
moren i de quins els que neixen?1, sila diag-
nosi esta prou treballada, també podra reve-
lar aspectes tan importants com si els nous
comercos estan complint tots els requisits
que estableix la llei.

Quants comercos d'autoctons han desaparegut
aquests ultims anys? Quants n’han aparegut
de regentats per estrangers?
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